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Kubota: stark bis 60 PS

Kubota konnte seinen Marktanteil trotz
riicklaufiger Absatzzahlen in der Branche
weiter ausbauen. ,Das stimmt uns zufrieden
und wir freuen uns auf 2025 sagt Jan Wa-
cker, Sales Manager Tractor Sales and Mar-
keting bei der Kubota Deutschland GmbH.
Er sieht Wachstumspotenzial in den Pro-
duktbereichen von 0 bis 180 PS - ,,mit un-
seren Kubota-Motoren, der japanischen
Fertigungsqualitit sowie einem dyna-
mischen und motivierten Vertriebspartner-
netz® Denn: ,Gerade in einem schwierigen
Marktumfeld, wie wir es im Jahr 2024 erle-
ben durften, ist der intensive Austausch
mit unseren Vertriebspartnern einer der
Schliissel, um gemeinsam Jahr fiir Jahr un-
seren Gesamtmark eigern’,

Augenhohesei dafiir die Basis. Besonderes
Anliegen sei die Schulung derVertriebs-
partner, deren Verkiufer und Werkstatt-
mitarbeiter. In diesem Bereich erziele man
auch gute Bewertungen in der Hindlerzu-
friedenheitsumfrage (DSI).

Das Investitionsverhalten der Landwirte
und Lohnunternehmer hat sich laut Wa-
cker spiirbar verdndert. ,Wir beobachten
einen klaren Trend: Kunden legen mehr
denn je Wert auf einen starken und verléss-
lichen Vertriebspartner mit hervorra-
gendem Service, auf zuverlassige Technik
und ein optimales Preis-Leistungs- Verhlt-
nis.“ Wacker erldutert genauer: ,Insbeson-
dere vor dem Hintergrund der sukzessiv
steigenden technischen Komplexitdt der
eingesetzten Komponenten und Technolo-
gien steht die Zuverlassigkeit der eingesetz-
ten Maschinen im Vordergrund. Die neu-
este Technik niitzt nichts, wenn sie nicht

Mit unseren durchzugsstarken
und groffvolumigen Kubota-
Motoren, der japanischen Ferti-
gungsqualitit sowie einem dy-
namischen und motivierten
Vertriebspartnernetz haben wir
weiterhin ein enormes Wachs-
tumspotenzial in allen unseren
Produktbereichen von 0 bis 180 PS.

Jan Wacker
Sales Manager Tractor Sales and Marketing, Kubota

zuverlissig funktioniert. Deshalb lege
man in Verbindung mit dem Kubota An-
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wie ausgiebige Praxistests vor der
Markteinfithrung neuer Produkte.

Zwischen geringen und hohen
Lagerbestanden
Die Lage bei den Héndlerlagerbestinden
stellt sich fiir das Kubota derzeit unter-
schiedlich dar. Wihrend einige Handler nur
tiber geringe Bestdnde verfiigen, halten an-
dere nach wie vor sehr hohe Lagerbestéinde
vor. ,Eine detaillierte Analyse zeigt, dass
sich bei wenigen Handlern die hohen Be-
stande iiber die gesamte Produktpalette er-
strecken. In den meisten Féllen betrifft dies
jedoch nur einzelne Modelle, wihrend an-
dere bereits nachbestellt werden missen,
um die Marktanforderungen zu erfiillen
und weiterhin erfolgreich zu agieren’, er-
klart Wacker.

In der Produktstrategie setzt Kubota auf
den Ausbau des Produktprogramms fiir die

Fotonachweis: Kubota

Rasen- und Grundsttickspflege. Fabiano
Hensen, Manager Marketing und Pro-
duktmanagement bei der Kubota Deutsch-
land GmbH, sagt: ,,Unser Ziel ist es, sowohl
dem semiprofessionellen als auch dem pro-
fessionellen Anwender innovative und leis-
tungsstarke Losungen anzubieten, die seine
Anforderungen optimal erfiillen. Gleichzei-
tig investieren wir intensiv in den Bereich
der landwirtschaftlichen Traktoren. Unser
Fokus liegt auf einem breiten und leistungs-
fahigen Produktprogramm fiir gemischt-
und viehhaltende Betriebe sowie fiir Sonder-
kulturen wie Wein- und Obstbau.“

Zudem liegt ein ,besonderer strate-
gischer Schwerpunkt® darauf, autonome
Losungen und Smart Farming-Technolo-
gien voranzubringen. Besonders im Fokus
stehen dabei autonome Traktoren wie der
M7004, autonome Geritetrager wie der Ku-
bota Robotti und Spezialmaschinen fiir
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Sonderkulturen wie das KFAST-Spriihgerit.
Erganzt wird das Portfolio durch innovative
Anbaugerite wie das UV-Boosting-System,
das zur Pflanzengesundheit beitrdgt und
den Herbizideinsatz reduziert.

Zur Agritechnica 2025 setzt Kubota auf
den Schwerpunkt Smart Farming Solutions.
»=Unsere Vision ist es, mit intelligenten und
autonomen Losungen die Herausforde-
rungen in der Landwirtschaft zu meistern
und eine nachhaltige Nahrungsmittelpro-
duktion sicherzustellen®, erklart Hensen.
Die Entwicklungen aus diesem Bereich
wurden bereits auf der CES-Messe in Las
Vegas vorgestellt, wo Kubota mit dem vier-
riidrigen Roboter KATR den ,,Best of Inno-
vation Award“ gewann. Mit dieser Kombi-
nation aus bewidhrten Traktoren, auto-
nomen Systemen und einem starken Hand-
lernetz stellt sich Kubota fir die Zukunft
breit auf.

Die neue Kubota M7004-Serie verbindet bewahrte Zuverlassigkeit mit technischen
Upgrades, darunter ein verbessertes Kiihlpaket und optimiertes Getriebe.



	traktoren_2024_markt_in_bewegung-oben

